Deposeguro: una

extensiondela
casa o empresa

Expansion. Con la aperturadesu
nuevasedeenAte, laempresade
almacenes totaliza 30 milm=en area
arrendable con 4 mil depositos.

MELISSAROURIGU EZ ENCISO

on siete anos en el

mercado, Depose-

guroes la principal

cadena de alquiler
de almacenes de Lima. Lle-
goen 2016 conunconcepio
relativamente nuevogue ya
viene creciendoenlaregion
a pasos acelerados, afirma
sugerente general, Fernan-
do Guillén,

Lacompafia sededicaal
alquiler de espacios desde
1 m* hasta 100 m para per-
sonas y empresas, Este ano
acaba de abrirsu cuarto edi-
ficio de almacenes con una
inversion de US$ B millo-

nes, logue agrega una ofer-
tade 7.600 m* arrendables
en el distrito de Ate. El pri-
merose construyoen 2016
enRepiiblicade Panama, el
segundoenel 2019 en Ja-
vier Pradovelterceroel afio
pasadoen los alrededores
del Puente Primavera. Los
trestotalizan una ofertade
30 mil m? arrendables di-
vididos en 4 mil depdsitos
para toda necesidad.

PROPUESTA DE VALOR
Deposeguro no ofrece me-
tros cuadrados, sino unaex-
perienciade almacenamien-
1o, afirma Guillén.

Asi, un componente que
valoran susclientes, eslacer-

cania. "Buscamos seruna
extensiondelacasaodela
empresa’, dice, yes queto-
das sus sedesse ubicanen
zonascéntricasdelaciudad,

Oitro punto importante
que ofrecen es el sistema
de control de humedad v
temperatura para guardar
muebles, libros o papele-
riaen general paraque lo
gue sea almacenadono se
malogre.

Asimismo, suseguridad
incluyecimarasde circuito
cerrado, codigos de acce-
so digital, clave Gnica que
te lleva solo al piso donde
se encuentra el deposito,
juegode llavesindividuales
que solo maneja el cliente,
un sistema de alarmas en
todas las sedes y personal
deseguridad entrenado.

Ademas, ofrecen flexi-
hilidad ensuscontratos que
tienen un periodo minimo
decuatrosemanas, conop-
cion a renovacion.
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Deposeguro Hiene espacio Para Crecer en susnuevas sedes, perona descartan adquine otrolocat

309%

Deposeguro en ingresos
este 2023 respectodel
aiio pasado.

Enel 2022 crecieronun25%
eningresos. Elaumento indi-
caque "elnegocio esta fun-
cionando”, dice Guillén.

CLIENTES
Laempresamanejatrescon-
ceptos. En primer lugar, De-
pomini, que sonespaciosde
unaaltura de metroy medio
utilizada para suardarobje-
tos personales comao libros,
documentoso ropa.
Ensegundo lugar, Depo
casa, quees la propuesta pa-
ra personas que por diferen-
[ESTAZONES NO HENEN espacio
suficienite para guardar sus
muebles o artefactos o para
personasque se encueniren
enunprocesode mudanza.
¥, entercer lugar, Depo
empresa, donde cualguer
compania puede guardar

principalmente mercade-

ria perotambicn archivos o

equiposde uso msis o menos
nte.

Paraasesorarasusclien-
tes sobre cudnto espacio re-
quiere una persona o em-
presa para haceruso del ser-
VICID, CUENtan con Ases0Tes
comerciales que ayudan a
estimarelarea; sinembargo,
siempre recomiendanvisitar
el lugar fisico.

“Un cliente puede tener
enmente que necesita 5 m?,
peroel asesorle puede mos-
trar que puedeentrarenme-
nos espacio y asi, ahorra”,
agrega Guillén.



